
用三个案例来详细解释大型网站的SEO引爆点为什么是生成几十万个页面给搜索引擎
收录（上）

原创  我是哥飞   哥飞

大家好，我是哥飞，上次哥飞分享了 新上线的网站，如何快速让谷歌收录？做网站为什么要生成几十万个页面
？ 后，时不时会有人来问哥飞，能不能再详细讲讲？ 
好，安排，今天哥飞通过三个实际的案例来给大家详细解释一下，为什么我们需要生成几十万个页面给搜索引擎
收录？这样做到底有什么作用？具体如何生成几十万个页面？ 
先给大家看看目录：
案例1：DateTimeGo.com 2023年6月130万访问量，Google收录1.5万个页面，每月广告费3万美元；
案例 2：ChinaTravelDepot.com 2008年通过生成页面，三个月时间网站流量增长20倍；
案例3：iciba.com 2008年通过生成页面，半年时间日IP从50万增长到100万。
通过上面三个案例就可以看出，哥飞说的这个方法，在2008年时管用，在2023年依然管用。 
我们今天这篇文章先讲第一个案例，老规矩，先看流量，最近3个月的流量分别是110万、130万、130万，也就
是说，流量稳中有升。

再看下流量来源，82%的流量来自于搜索引擎。这说明什么？说明这个网站的SEO策略是有效的，并且是谷歌认
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可的。 

那么，这个网站的SEO策略是什么呢？从下方的热门搜索词可以看出端倪。

我们再去 Semrush 看看，能看到更多词。 你的发现是什么？ 



现在回过头来，我们再看看谷歌收录了这个站哪些页面？ 



可以看到总共收录了15500个页面，基本就是穷举以下几类词，数字替换为1到1000甚至10000：
“ What Time Will It Be {数字 } Minutes From Now? ”
“ What Time Will It Be {数字} Hours From N ow? ”
“ What Was The Date {数字 } Days Ago From Today? ”
“ What Date Will It Be {数字 } Weeks From Today? ”
“What Was The Date {数字 } Months Ago From Today?”
“ What Was The Date {数字 } Years Ago From Today? ”
我们还可以去 Semrush 按照关键字搜索量倒序看看，有些词搜索量挺大的，如“90 days from today”有165K的
搜索量，不过这个网站只排到了第15名。 



那么我们去谷歌搜索下这个词，就会发现，排前面的是其它网站，从 url 中可以发现，这些站，也是一样的SEO
策略，批量生成了页面。
https://www.convertunits.com/dates/daysfromnow/90
https://www.thecalculatorsite.com/time/days/90



conve rtunits.com 每月310万访问量，thecalculatorsite.com 每月550万访问量。



你也可以继续按照我上面讲的方法去分析下这两个站，本文我们回到 DateTimeGo.com ，我们随便打开一个页
面，看看有6个广告位，其实哥飞不推荐放这么多广告位，有3个就足够了。



在 similarweb 我们可以找到这个站平均每个访问会带来1.8个PV，那么就可以算出来每个月的PV数是130万
*1.8=234万。
每个页面放了6个广告位，页面很短，几乎每次都是6个广告位全部被展示出来了，我们假设广告位的可见率为
80%，那么每个月有234万*6*0.8=1123万次广告曝光。 
按照千次曝光3美元计算，这个网站的每个月广告费是 1123*10*3=33690美元。 
也就是粗略估算，这个网站每个月的广告费大概在3万美元左右。
刚才我们看了，谷歌收录了15500个页面，实际这个网站的页面数量不止这么多个，有些页面谷歌没有收录，但
也没关系，因为假如我们是站长，我们也是不知道具体哪个页面会被收录，哪个不会被收录，所以就需要多生成
一些页面。
那么这些页面具体怎么生成呢？真的要在服务器里存放几万个html文件吗？真的要在数据库里存储几万条数据
吗？请加哥飞的微信 qiayue ，哥飞为你详细讲解。 
本文是三个案例的第一个，剩下两个案例我们后面几天的文章中会讲解。如果你想提前知道，也欢迎加哥飞微信
qaiyue 。 
哥飞运营着一个付费社群“哥飞的朋友们”， 这个社群主要面向程序员、产品经理、设计师、运营增长人员，提供
一个交流独立开发、出海产品、搞流量搞钱的优质且私密的讨论场所。
社群定价666元一年，滚动计时，也就是如果你今天加入，那么2024年8月1日到期。
社群从7月2日开始运营，目前已经有156人加入了，也期待你的加入哦。
感兴趣请加哥飞微信 qiayue 咨询了解，即使不加社群，也可以与哥飞聊一聊。
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