
人人都能学会的挖掘 web 产品需求之从出站域名发现新需求新产品

原创  我是哥飞   哥飞

大家好，我是哥飞，昨天给大家分享了 【5000字调查分析】建站20天拿下480万访问量，俄罗斯版的妙鸭相机是怎么做到的？ ，里边提到有两个站 pikabu.ru 和
vc.ru 。
哥飞在社群里给大家提醒了一下：
想法，既然这两个网站这么能给别的站带量，那就可以去分析一下他们的出站链接了，说不定可以发 现 一些不错的新网 站。
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哥飞一向是说完想法了，先自己实践一下，说干就干，打开 Semrush 查 vc.ru 的出站域名，截图如下图所示。 

果然发现了很多新站，但此时又有个问题，哥飞需要手动一个一个域名去复制，然后查询whois判断域名注册时间，再去 Similarweb 查询流量。 
于是哥飞就给群里的@Banbri 提供一个产品的小思路了。





相当于把查询出来的出站域名都批量保存起来，都查一下 whois 获取注册时间，再查 Similarweb 获取流量数据，再查 Archive.org 获取收录的历史页面，还可以再
用 分享10个基于第三方谷歌搜索API的可实操赚钱方法 这个谷歌搜索API查询更多相关信息。 
最后得到的数据，我就可以用各种查询条件来限定，如查询7月份注册的新域名，谷歌收录了的，Archive 收录了的，流量大于多少的，之后再按照流量排序或者按照
注册时间排序。
用这个方法，就可以找出很多新上线的，并且正在推广中的，有流量的新产品。 
而最核心的思路其实是开头说过的，因为这些新网站需要去各个地方宣传推广，那么就一定会留下链接，我们根据这些网站的出站域名就能够发现这些新网站。

群友们根据哥飞的演示，马上就总结出来了这个方法的价值所在，能够研究需求，分析竞对。 

damo 老板想到了更多，他说这一套方法甚至可以做成一个服务，卖给所有的需要推广的开发者。 
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以上就是哥飞给大家分享的如何使用Semrush的查询出站域名，发掘新产品，新需求的方法，以及群友们基于这个方法总结的更广泛的使用场景。 
这样的优质讨论，在哥飞运营的付费社群“哥飞的朋友们”里边天天都在发生。





群里不仅讨论，还实践，学以致用。 



这样的优质社群，竟然只需要666元一年，还是按照365天计时的，而不是统一到期时间。
目前社群已经有189位朋友加入了，期待你的加入。 欢迎大家加哥飞微信 qiayue 咨询了解。
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