
哥飞教你通过分析月访问量2445万的 Gumroad 高流量页面来挖掘他人正在赚钱的需求

原创  我是哥飞   哥飞

大家好，我是哥飞。 
今天教大家使用 Semrush 的流量分析功能来挖掘正在赚钱的需求。
先介绍下 Gumroad ，这是一个海外虚拟产品销售平台，卖家简单设置就可以得到一个链接，然后到处去宣传推广，别人从链接点进去，
就能够购买产品。 

我们先看下 Gumroad 的流量数据，打开 Similarweb 可以看到，目前 Gumroad 月访问量是2445万，人均访问4个页面，平均停留时间
接近3分钟。 
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主要流量来源是社交传播和外链，也即是卖家自发的宣传推广。再就是自然搜索，也就是说这些产品也是能够从谷歌等搜索引擎获取到流
量的。 

打开 Gumroad 的发现页面，可以看到好多各种各样的商品。



那么怎么找到那些高流量的产品呢？ 
有一个办法是搞个爬虫去爬这些页面，然后把销量、评价、产品介绍信息等抓取下来，之后基于销量和评价排序，进行分析。
但如果我们想省事不想爬，或者我们不会写爬虫，那要怎么办呢？ 
哥飞今天就教大家这个方法，通过使用 Semrush ，查看 Top Pages 的方法，就能把这些高流量页面给找出来。
之后就能找到正在赚钱的产品了，然后再去分析这些产品解决了什么需求，我们是否可以做一个产品来满足同样的需求。
方法很简单，打开 Semrush ，输入 Gumroad.com ，点击流量分析，点击主要页面，然后就可以针对查询出来的结果进行分析了。



哥飞拿几个页面给大家做个示范，这里边有一些是 Gumroad 的网站功能页面，我们忽略掉，往下看，看到第9个，展开之后可以看到，主
要流量来自于社交平台，从10月份才开始有流量的，11月就到了二十多万访问量。 

我们打开这个页面看一看，原来是卖颜值打分服务的。 



最低8欧元，还有17欧元和28欧元的套餐，总共卖了1055份，假设平均10欧元算，总共卖了10550欧元，也就是8.2万人民币左右。 
刚才我们看到了，这个网页其实是11月、12月才开始有流量的，10月还几乎是零流量，目前1月份也过去12天了，我们可以算出这个页面
的总流量是27.3+29.7+10=67万左右。
假如我们的网站只放广告，67万访问量，按照这篇文章《 如何快速估算一个网站的Adsense广告收入？ 》教的方法估算，大概收入是
67*10*2*2=2680美元，也就是大约1.9万人民币。 
从这里就可以看出来，为什么我们的网站不能仅仅靠广告赚钱了，通过用户付费，可以赚8.2万，通过广告只能赚1.9万，差距很明显了。 
那么我们是否可以基于这个需求去做网站赚钱呢？ 
不知道大家还记不记得十几年前在微博大火的留几手，他火起来就靠的是给人颜值打分。 
也就是说，颜值打分这个需求其实是长期存在的，以前需要靠人工打分，现在可以靠AI来打分了。 
那么要怎么快速做一个可以AI打分的小工具呢？ 
欢迎加哥飞微信 qiayue ，哥飞告诉你一个开源项目，拿过来自己部署好，改改提示词就能用。
除了哥飞带着大家看的这个页面，剩下的页面，大家也可以继续去一一查看，一一分析。 

http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5OTIzMzYyMA==&mid=2650079918&idx=1&sn=02ea84be5ed709533289850e3d719ad2&chksm=bf3f33958848ba833f68d1815d2e9d2ef729409f855a3b335b50cf0d47d413e98d771a6b1a2f&scene=21#wechat_redirect


刚才的页面主要流量来自于社交网络分享，如果我们想知道主要流量来自于搜索引擎的页面，要怎么办呢？ 
我们回到 Gumroad 的流量页面列表，选择按照“自然搜索”从高到低排序，就能够找到了。 

这些页面，大家可以自己去看，哥飞就不给大家演示了。 
哥飞把这些页面都导出为excel文件里，大家如果有需要，可以加哥飞微信 qiayue 获取。 
另外跟大家说个好消息，哥飞从7月2日开始运营的付费社群“哥飞的朋友们”目前已经开始第三期招募了，本期初始价格888元，目前还剩
46个位置，之后将要涨价到999元。 
为什么要涨价呢？因为哥飞有这个自信，教给大家的知识和经验值这个价。只要跟着哥飞教的方法去操作，大家进来一年的收获绝对会超
过自己的想象。 
举个例子，有个网站，12月21日注册的域名，到12月31日，10天时间，网站流量就达到了79万。 



想知道他怎么做到的吗？请加入哥飞的社群，哥飞为你详细讲解。 
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